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Czy kurtaż brokerski należy się za samo 
doprowadzenie do wystawienia polisy?

W artykule omówiono zagadnienie dotyczące tego, któremu brokerowi przysługuje prowizja od umowy 
ubezpieczenia w sytuacji, gdy broker negocjujący umowę został zastąpiony przez innego pośrednika 
przed jej podpisaniem. W doktrynie i orzecznictwie dominuje pogląd, że prowizja co do zasady należy 
się temu brokerowi, który nadał kształt zawartej umowie ubezpieczenia. W praktyce jednak wysuwa się 
propozycję, uzasadnioną argumentami celowościowymi, zgodnie z którą decydujący ma być wyłącznie 
podpis pod polisą ubezpieczeniową. Twierdzi się nadto, że w przypadku zmiany brokera już po zawartej 
umowie ubezpieczenia prowizja od składki za ten okres powinna przypaść nowemu brokerowi. Autorzy 
przedstawiają krytykę takich poglądów, a także argumentację za tradycyjnym podejściem i wskazują, 
że kurtaż zasługuje na uregulowanie w ustawach prawnych lub przynajmniej w regulacjach typu soft law.
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Wprowadzenie

Celem niniejszego artykułu jest obrona i uzasadnienie poglądu, że w razie udziału dwóch (lub wię-
cej) brokerów w zawarciu umowy ubezpieczenia, w sytuacji gdy jeden z nich opracowuje program 
ubezpieczeniowy i negocjuje warunki ubezpieczenia z zakładem ubezpieczeń, a drugi jedynie 
finalizuje transakcję, kurtaż brokerski należy się pierwszemu z nich. Innymi słowy: kurtaż po-
winien być wypłacony temu brokerowi, który nadał kształt umowie ubezpieczenia, nie zaś temu, 
który korzystając z efektów pracy pierwszego brokera, doprowadził jedynie do wystawienia polisy 
(kierując do ubezpieczyciela wniosek o jej wystawienie, albo składając na niej podpis w imieniu 
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Is the broker’s commission due for just bringing about the issuance 
of a policy?

The article refers the issue which broker is entitled to the commission from the insurance contract when 
broker who negotiated the contract was replaced by another broker before signing it. In legal doctrine 
and judicature predominates the view that the commission shall as a rule be due to the broker who gave 
shape to the concluded insurance contract. However in practice a proposition, justified by utilitarian 
arguments, is submitted that solely the signature under the insurance policy or shall be decisive and 
that in case of change of a broker in due course of the concluded insurance contract the commission 
should fall to the new broker. The authors criticises such postulates approving the traditional opinion 
and indicates that the broker’s commission deserves regulation in legal statutes or at least in soft law 
regulations.
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