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Czy kurtaz brokerski nalezy si¢ za samo
doprowadzenie do wystawienia polisy?

W artykule oméwiono zagadnienie dotyczqce tego, ktéremu brokerowi przystuguje prowizja od umowy
ubezpieczenia w sytuacji, gdy broker negocjujqcy umowe zostat zastqpiony przez innego posrednika
przed jej podpisaniem. W doktrynie i orzecznictwie dominuje poglqd, ze prowizja co do zasady nalezy
sie temu brokerowi, ktéry nadat ksztatt zawartej umowie ubezpieczenia. W praktyce jednak wysuwa sie
propozycje, uzasadnionq argumentami celowo$ciowymi, zgodnie z ktérq decydujgcy ma by¢ wytqcznie
podpis pod polisq ubezpieczeniowq. Twierdzi sie nadto, ze w przypadku zmiany brokera juz po zawartej
umowie ubezpieczenia prowizja od sktadki za ten okres powinna przypas¢ nowemu brokerowi. Autorzy
przedstawiajq krytyke takich poglqdéw, a takze argumentacje za tradycyjnym podejsciem i wskazujq,
Ze kurtaz zastuguje na uregulowanie w ustawach prawnych lub przynajmniej w regulacjach typu soft law.
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ubezpieczenia, dystrybucja ubezpieczen.



Is the broker’s commission due for just bringing about the issuance
of a policy?

The article refers the issue which broker is entitled to the commission from the insurance contract when
broker who negotiated the contract was replaced by another broker before signing it. In legal doctrine
and judicature predominates the view that the commission shall as a rule be due to the broker who gave
shape to the concluded insurance contract. However in practice a proposition, justified by utilitarian
arguments, is submitted that solely the signature under the insurance policy or shall be decisive and
that in case of change of a broker in due course of the concluded insurance contract the commission
should fall to the new broker. The authors criticises such postulates approving the traditional opinion
and indicates that the broker’s commission deserves regulation in legal statutes or at least in soft law
regulations.
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