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PoOLSkA IZBA UBEZPIECZEN

Wsparcie Polskiej 1zby Ubezpieczen w rozwoju audytu,
czyli jaki sposob Polska Izba Ubezpieczen wspiera rozwdj audytu? Jakie prace prowadzi
Podkomisja ds. Audytu i Kontroli Wewnetrznej w PIU — czemu stuzq, dokqd zmierzajq,
jakie sq ich ostatnie efekty?

Monika Rosa
Przewodniczgca Podkomisji ds. Audytu i Kontroli Wewnetrznej PIU

Warszawa, 10 wrzesnia 2018 r.



Polska Izba Ubezpieczen

Podkomisja ds. audytu i kontroli wewnetrznej.

Podkomisja, wczesniej Grupa Robocza, ds. Audytu i Kontroli Wewnetrznej dziata aktywnie
od 2004 roku.

Cztonkami Podkomisji sg przedstawiciele audytéw wewnetrznych zaktadow ubezpieczen.

Celem dziatan cztonkow Podkomisji jest wsparcie audytorow wewnetrznych zakfaddéw
ubezpieczen poprzez dostarczenie publikacji ufatwiajgcych prace audytorom czy
organizacja konferencji lub szkolen z audytu, jak rowniez promowanie roli audytu
wewnetrznego.
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Seminaria i konferencje PIU

~Nowe obowigzki audytu wewnetrznego wynikajgce ze zmian otoczenia regulacyjnego”,
2016.

,Obowigzki audytu wewnetrznego wynikajace z wytycznych KNF oraz rola audytu
wewnetrznego w ocenie modeli wewnetrznych i zarzadzania ryzykiem naduzy¢”, 2015.

,Dobre praktyki w zakresie wspotpracy funkcji audytu wewnetrznego, compliance,
zarzadzania ryzykiem i aktuariatu w zaktadach ubezpieczen”, 2013.

,Rola audytu wewnetrznego w outsourcingu. Audyt i funkcja compliance w Swietle nowych
wymogow wyptacalnosci - Solvency 11”7, 2012.

,0cena zarzadzania ryzykiem i rola audytu wewnetrznego w Swietle nowych wymogdéw
wyptacalnosci — Solvency I1”, 2011.

~Planowanie audytu wewnetrznego - zapobieganie naduzyciom ubezpieczeniowym?”, 2010.
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Wydawnictwa

REKOMENDACJE DOTYCZACE SYSTEMU KONTROLI WEWNETRZNEJ W ZAKtADACH UBEZPIECZEN,
2005
0
POLSKA IZBA UBEZPIECTER REGULAMIN AUDYTU WEWNETRZNEGO, 2005

REGULAMIN AUDYTU WEWNETRZNEGO,

AUDYT BEZPIECZENSTWA INFORMACIJI REKOMENDACIE, 2005

POLSKA IZBA UBEZPIECZEN

Audyt — Compliance — Zarzgdzanie Ryzykiem - Aktuariat

N

AUDYT BEZPIECZENSTWA INFORMACJI
REKOMENDACIE
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Wydawnictwa

https://piu.org.pl/broszura-piu-opisujaca-programy-audytu-wybranych-procesow-
obszarow-w-zakladach-ubezpieczen/

https://piu.org.pl/programy-audytow-wybranych-procesowobszarow-w-zakladach-
ubezpieczen-cz-ii/
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Wydawnictwa

https://piu.org.pl/broszura-audytowa-dobre-praktyki/
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Wydawnictwa

* https://piu.org.pl/wydawnictwo/klasyfikacja-ryzyk-wystepujacych-dzialalnosci-
zakladow-ubezpieczen/

Publikacja Polskiej Izby Ubezpieczen pt. ,Klasyfikacja ryzyk wystepujacych w

dziatalnosci zaktadéw ubezpieczen” zostata przygotowana przez Podkomisje ds.

Audytu i Kontroli Wewnetrznej PIU oraz grupe ekspertow z firmy KPMG.

Opracowanie jest kontynuacjgq broszury z 2007 r., zawierajacg opis
potencjalnych ryzyk dla zaktadow ubezpieczen oraz propozycji dziatan
minimalizujgcych poszczegodlne ryzyka. Zostato ono przygotowane w oparciu o
ryzyka wynikajace z dokumentéw takich jak ORSA, BION oraz rowniez ustawy z
dnia 11 wrzesnia 2015 r. o dziatalnosci ubezpieczeniowej i reasekuracyjnej.

kbin o
Klasyfikacja ryzyk
wystepujacych
w dziatalnosci -
zaktaddow ubezpieczen a
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Wydawnictwa

* https://piu.org.pl/wydawnictwo/programy-audytu-publikacja-podkomisji-ds-audytu-
kontroli-wewnetrznej/

Polska Izba Ubezpieczen opublikowata materiat opracowany przez ekspertéw
Podkomisji ds. audytu i kontroli wewnetrznej pod tytutem ,Programy audytu”.
Jest to kontynuacja plandéw audytu wybranych proceséw/obszaréow z
poprzednich lat oraz opublikowanego na jesieni 2017 r. materiatu pt.:
,Klasyfikacja ryzyk wystepujacych w dziatalnosci zaktaddw ubezpieczenr”.

Prezentowane plany audytu przedstawiajg procedury zwigzane z prowadzeniem
audytow w poszczegdlnych obszarach, w formie szczegotowych pytan do
wyodrebnionych podobszardw. Listy pytan pomagajg ponadto wyznaczyc¢
kierunek prac i stanowig praktyczne podpowiedzi do planowania czynnosci
audytowych.

Dotychczas opracowane i opublikowane programy audytow:

* Outsourcing
* Skargi i reklamacje
® Zarzadzanie siecig wlasng

Planowana jest publikacja kolejnych programow audytow.
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PoOLSkA IZBA UBEZPIECZEN

Dziekuje za uwage i zycze owocnhego spotkania!




