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Zachodzace w swiecie muzutmarskim przemiany umoZzliwity powstawanie specyficznych —
charakterystycznych dla swiata muzutmarskiego — ustug finansowych. Ich czescig sg takze
ubezpieczenia na zycie, ktére w swiecie muzutmariskim przyjety postac family takaful.

Brak jednej interpretacji doktryny religijnej i fakt, ze muzutmanie wyznajq wiare w réznym
stopniu spowodowal, ze rynek ubezpieczern na zycie krajéow muzutmanskich jest bardzo
zréznicowany. W ujeciu organizacyjnym praktykowane sa rézne modele ,family takaful”
(od takich, ktdre nie sa nastawione na zysk po takie, ktére zblizone sg do konwencjonalnych
ubezpieczen). W ujeciu wartosciowym ,,family takaful” w jednych krajach stanowig znaczny
udziat w PKB, a w innych tego typu ubezpieczenia nie wystepujg w ogdle. W ujeciu przed-
miotowym w jednych krajach dominujg proste ubezpieczenia na zycie, a w innych rozwiniete
produkty ochronno-oszczednosciowe.

Ubezpieczenia prowadzone przez ,family takaful” ,,wspdfistniejg” z konwencjonalnymi ubez-
pieczeniami, przez co obie formy sg dla siebie konkurencja, jednak wspdtistnienie to przy-
nosi obu stronom takze szereg korzysci. Wschodzgce muzutmariskie ubezpieczenia na zycie
korzystajg z doswiadczenia, know how, kapitafu oraz poznanych juz mechanizmdéw i regut
rzgdzacych sie rozwojem ubezpieczen. Swiat zachodni zyskuje na innowacyjnoscii mozliwosci
zagospodarowania nowych rynkdw zbytu. Konstrukcja ubezpieczen , przyjaznych wyznaw-
com islamu” powoduje, ze dzieki swoim cechom i zaletom sg w stanie pozyskiwac klientdw
na cafym swiecie, niezaleznie od ich wiary.

Wprowadzenie

W Polsce nie wystepuja muzutmanskie produkty ubezpieczeniowe a ubezpieczenia
zgodne z prawem muzutmanskim to zagadnienia raczej obce i nieznane. Forma ubezpie-
czeniowa takaful i poznanie mechanizmu ubezpieczen na zycie swiata muzutmanskiego
pozwala jednak spojrze¢ na ubezpieczenia konwencjonalne z nieco innej perspektywy.
Wyznawcom islamu religia zakazuje! zawierania konwencjonalnych ubezpieczen,
ktére zgodnie z regutami szaria'tu s sprzeczne z zasadami wyznawanej wiary. Jednak

1. Zakaz zawierania ubezpieczen dotyczy tych, ktorzy sa wyznawcamiislamu i scisle przestrzegaja
regut koranicznych (muzutmanie religijni).
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potrzeba zabezpieczania sie przed skutkami ryzyka przyczynita sie do pojawienia sie
zmodyfikowanej ograniczeniami religijnymi formy ubezpieczeniowej — takaful. Moze
ona wystepowac zaréwno, jako takaful zyciowe, jak i takaful niezyciowe?. Muzutmanskie
ubezpieczenia na zycie — family takaful — swoja regularng postac przybraty dopiero na
przetomie XX i XXI wieku, mimo ze instytucja zobowigzania udzielenia pomocy, gdy ta
okaze sie konieczna i zasada solidarnosci znana jest jeszcze z czasow przedislamskich
i istniata takze wtedy, gdy w rozwoju konwencjonalnych ubezpieczen zaczety sie poja-
wiac pierwsze ubezpieczenia na zycie.

Celem tego opracowania jest charakterystyka specyfiki islamskich ubezpieczen na zycie
— family takaful — formy ubezpieczeniowej, ktéra w rozumieniu praw Koranu3 traktowana
jest jako dopuszczalna i zgodna z zasadami wyznawanej wiary. Charakterystyka family
takaful bedzie ttem do ukazania zaleznosci wynikajacych ze ,,wspofistnienia” konwencjo-
nalnych i islamskich ubezpieczen na zycie, uwarunkowan rozwoju tych drugich oraz zasyg-
nalizowania, ze w przysztosci stanowi¢ moga one znaczaca alternatywe dla tradycyjnych
ubezpieczen na zycie nie tylko w swiecie muzutmanskim, ale takze na Zachodzie.

1. Dopuszczalnos¢ ubezpieczen na zycie w islamie

System religijny swiata islamu ma wprawdzie wspolne fundamenty i filary wiary, jednak
nie jest monolitem. Ksztattowany od VI w. naszej ery utworzyt wiele nurtéw i stat sie
bardzo zréznicowany regionalne. Odmiennosci etniczne, tradycje i zwyczaje zwigzane
z fundamentami religijnymi oraz historycznymi uwarunkowaniami wptywajg takze na
niejednorodny poziom religijnosci, postawy wobec prawa koranicznego a takze posta-
wy wobec Zachodu.

Jako element nurtéw rewitalizacji islamu, ktéra ma miejsce od lat 60. wieku XX,
w panstwach muzutmanskich stopniowo zaczety pojawiac sie miejscowe odpowied-
niki coraz to nowych produktéw finansowych obecnych na Zachodzie. Wprawdzie
rynek finansowy wiekszosci panstw muzutmanskich wecigz jest zdominowany przez
produkty konwencjonalne, to bazujac na zgodnych z zasadami religijnymi tradycyjnych
umowach mudaraba? i muszaraka® (tego typu umowy obowigzywaty juz w transak-

2. Zgodnie z literaturg zacytowang w pracy (i nie tylko) powszechnie przyjeta sie w potowie
angielska nazwa dla odpowiednika ubezpieczen na zycie — family takaful. Dla ubezpieczen
niezyciowych wykorzystywana jest nazwa general takaful.

3. W islamie nie wystepuje zinstytucjonalizowany odpowiednik Kosciofa, ktéry ustalatby oficjal-
na wyktadnie doktryny religijnej — stad to, co dla jednego muzutmanina bedzie uznawane za
dopuszczalne moze by¢ dla innego niedopuszczalne, a samych interpretacji Koranu moze
by¢ wiele, zaleznie od szkoty prawa, kraju, regionu, tradycji i wielu innych czynnikéw.

4. Kontrakt mudaraba jest porozumieniem pomiedzy dwiema lub wiekszg liczbg oséb, gdzie
jedna lub wiecej z tych oséb dostarcza finansowania, podczas gdy pozostali prowadza przed-
siewziecie. Celem takiego przedsiewziecia jest prowadzenie handlu, dziatalnos¢ produkcyjna,
czy tez swiadczenie ustugi w celu wypracowania zysku. Zysk moze by¢ dzielony miedzy
finansujagcym a prowadzacymi przedsiewzigcie w uzgodnionych proporcjach. Strata jednak
musi by¢ pokryta przez finansujgcego w proporcji do jego udziatu w catosci kapitatu finan-
sujgcego przedsiewziecie. Strata prowadzgcego przedsiewziecie polega na tym, ze nie uzyska
on spodziewanego zysku ze swej dziatalnosci.

5. Muszaraka jest porozumieniem pomiedzy dwiema lub wiekszg liczba oséb. W przeciwienstwie
do mudaraba, wszyscy wspolnicy wnoszg do przedsiewziecia zaréwno srodki finansowe, jak
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cjach pomiedzy starozytnymi kupcami), mozliwe okazato sie pojawienie specyficznych
ustug finansowych, charakterystycznych dla swiata muzutmanskiego, ktorych czescig
staty sie takze ubezpieczenia na zycie w postaci family takaful.

Przez wiele lat znawcy® prawa islamskiego nie znajdowali podstaw, aby konwen-
cjonalne ubezpieczenia na zycie traktowac, jako zgodne z systemem wiary muzutman-
skiej. Jednym z podstawowych problemoéw byto ,0sadzenie” w regutach islamu sto-
sunku prawnego miedzy firmg ubezpieczeniowg a ubezpieczajgcym, gdzie niematerialny
przedmiot tej umowy — ochrona ubezpieczeniowa stanowit element wczesniej niezna-
ny i trudny do zdefiniowania.

Ubezpieczenia na zycie o charakterze ochronnym z zatozenia ktécga sie z zasadami
prawa koranicznego - zycie traktowane jest bowiem jako dar od Boga i igranie nim
(jakakolwiek spekulacja) jest niestosowne. Zawarcie ,zaktadu” — stawiajagc w grze
samego siebie (swoje zycie) oznacza pojawienie sie elementu ,,gry losowej”, przektada-
jace sie na uzyskanie szansy na wygrang. Niepewnos¢, spekulacja, hazard czy gra
losowa, po arabsku zwane s3 gharar i nie powinny mie¢ miejsca. Uznanie wyniku
losowego zwigzanego z ,,niejasnymi warunkami umowy” (nie wiadomo czy wyptacone
zostanie swiadczenie, czy nie) oznacza przyjecie przez ubezpieczajgcego nadmiernego
ryzyka, gdzie wynik kofcowy zalezy od przypadku. Sytuacja taka po arabsku okreslana
jest jako majsir i wszelkie umowy takze powinny by¢ wolne od takiego atrybutu’.

Wedtug wielu muzutmanskich teoretykdw ubezpieczenia na zycie w islamie w ogole
nie sa potrzebne ze wzgledu na istnienie innego typu zabezpieczenia o charakterze
spotecznym — zakatu8. Zakat oznacza koniecznos$¢ przekazywania jatmuzny i jest jed-
nym z pieciu obowigzkéw kazdego muzutmanina (rodzaj podatku religijnego). Jego
beneficjentami sg ludzie potrzebujacy — biedacy, wdowy, sieroty, inwalidzi, podrézni
itp. Wtasnie na zakacie, a nie z wykorzystaniem ubezpieczen, powinna opiera¢ sie
pomoc dla najblizszych w przypadku $mierci cztonka rodziny lub innego wypadku
losowego.

Bardzo istotna jest réwniez powszechnie znana zasada finanséw islamskich zaka-
zujaca riby. Jest nig kazda korzys¢ majatkowa i niemajgtkowa, ktorg traktuje sie, jako
nieuczciwg i nieuzasadniona, jesli nie odpowiada jej wzajemne (réwnowazne) swiad-
czenie®. Riba wystepuje w przypadku ubezpieczeh na zycie o charakterze oszczed-
nosciowym. Ubezpieczony otrzymuje sume ubezpieczenia, ktéra sam opfacit w ratach
i ktéra to wigzata sie z przyrostem wartosci bez dostarczenia wzajemnego swiadczenia.
Taki rodzaj przyrostu jest rodzajem nieusprawiedliwionego uzysku, ktéry jest niezgodny
z prawem koranicznym. Poza tym konwencjonalne firmy ubezpieczeniowe inwestujg

réwniez sg udziatowcami i sprawujacymi zarzad, chociaz niekoniecznie w réownym stopniu.
Ich udziat w zyskach moze wynika¢ z porozumienia, ale udziat w stratach musi by¢ propor-
cjonalny do ich udziatu w kapitale finansujagcym przedsiewziecie.

6. Znawcy prawa islamskiego to zaréwno islamisci — tj. osoby naukowo zajmujace sie islamem,
jak i prawnicy (teolodzy) muzutmanscy.

7. NG, Islam & Versicherung, Islamic Insurance Consulting, za: http://iic-hr.com/islam.html
8.  Gorak-Sosnowska K., Kubicki P., Zabezpieczenie spoteczne w islamie, ,Polityka Spoteczna”
2/2005, s. 25.

9. Mourad S., Pacic J., Figh Il: Handels-, Arbeits- und Eigentumsrecht, Erbrecht, Strafrecht,
Gerichtsverfahren, Deutscher Informationsdienst Giber den Islam (DIdI) e.V., Karlsruhe 2008,
s. 53.
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swoje pienigdze w aktywa, ktére ukierunkowane sa na osiggniecie riby. Niezgodna
z zasadami szari'atu jest takze sytuacja, gdy ubezpieczajacy zaptaci nalezne skfadki
z opo6znieniem. Naliczone przez firme ubezpieczeniowa dodatkowe opfaty (odsetki za
zwioke) takze traktowane s3 jako nieuzasadniona korzys¢10.

Wspomniane juz gharar i majsir sg rowniez obecne w ubezpieczeniach na zycie
z funduszami inwestycyjnymi (kapitatowymi), gdzie obydwie strony biorg udziat
w umowie i gdzie zadna ze stron nie wie nawet czy jej wynikiem bedzie zysk, czy
strata, ani jakie wartosci osiggna. Jest to kolejny istotny powdd, dla ktorych ubezpie-
czenia zyciowe (w tym przypadku z funduszem kapitatowym) nie moga by¢ traktowane
jako dozwolone. Wszelkie kapitatowe i ochronne formy ubezpieczen na zycie organi-
zowane na zasadach komercyjnych sg niezgodne z regutami szari'atu.

Zawieranie uméw obarczonych atrybutami riby, gharar i majsir oznacza ignorowa-
nie zasad koranicznych i jest nieakceptowane (niedopuszczalne) przez wyznawcéw
islamu. Jednak problem riby i traktowanie niezgodnosci ubezpieczenia na zycie o cha-
rakterze oszczednosciowym z prawem szari‘atu rozwigzany zostat dzieki spotkom
(funduszom) takaful. Poprzez dobrowolny charakter wptat (sktadki na ryzyko trakto-
wane s3 jako dotacje — tabarru), wspoélnemu podziatowi osiggnietych nadwyzek!?
i dzieki jasno okreslonemu rodzajowi umowy (umowy bazujg na znanych w tradycji
islamskiej umowach biznesowych) jest ona wolna od niepewnosci i hazardu oraz prze-
jecia ryzyka i przez to traktowana przez interpretatoréw prawa koranicznego, jako
zgodna z zasadami wyznawanej wiary. Natomiast, aby ubezpieczenia na zycie o cha-
rakterze ochronnym mogty by¢ dopuszczone i uznane, jako zgodne z regutami religii,
muszg zaistnie¢ okreslone okolicznosci w zyciu osoby, ktéra chce sie ubezpieczy¢!2.
Tradycyjnie, pomoc w przypadku smierci cztonka rodziny lub innego wypadku losowe-
go powinna pochodzi¢ z kregu rodziny. Jezeli pomocy miatby udzieli¢ ktos z zewnatrz
(a nie rodzina), to aby zachowac ,,rodzinny” charakter udzielanej pomocy, firmy prowa-
dzace ubezpieczenia na zycie zwane sg rodzinnymi takaful (family takaful).

10. Kurek R., Ubezpieczenia a reguty islamu, w: Prace Naukowe Uniwersytetu Ekonomicznego
we Wroctawiu Nr 70 — Finanse i rachunkowos¢ — teoria i praktyka, red. nauk J. Adamek,
Wydawnictwo Uniwersytetu Ekonomicznego we Wroctawiu, Wroctaw 2009, s. 98-99.

11. Ewentualne zyski moga powstac tylko z inwestowania przekazanych do funduszu srodkéw
i dzielone sg miedzy uczestnikow funduszu, ale nawet te zyski (nadwyzki) — wedtug niekto-
rych prawnikow muzutmanskich — powinny by¢ przekazywane na cele dobroczynne,
bowiem traktowane sa jako nieuzasadniony uzysk (celem dziatalnosci takaful nie powinno
by¢ osigganie nadwyzek dla uczestnikéw, tylko krycie ryzyk zagrazajacych uczestnikom
funduszu).

12. Zanim zaczely sie pojawiac family takaful osoby, ktére chcialy postepowac zgodnie z zasa-
dami wyznawanej wiary a jednoczesnie chciaty zawrze¢ tradycyjne ubezpieczenie na zycie na
zasadach komercyjnych (co byto sprzeczne z regutami Koranu) mogty uzyskac indywidualng
zgode muftiego (duchownego, ktéry wydaje opinie prawne zwigzane z prawem koranicz-
nym) na zawarcie takiego ubezpieczenia. Okolicznoscia umozliwiajacg zawarcie ubezpiecze-
nia byto np. ograniczenie praw do spadku po zmartym (stad potrzeba dodatkowego zabez-
pieczenia).
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2. Organizacja i przedmiot dziatalnosci family takaful

W ogolnym ujeciu takaful jest koncepcja solidarnosci spotecznej, wspotpracy i wzajem-
nego wspomagania sie w przypadku strat (zdarzen losowych) cztonkéw przynaleznych
do takaful. Takaful okreslany jest najczesciej jako ,muzutmanska koncepcja ubezpie-
czenia” i jest taka forma, ktéra przewiduje rozdzielenie kapitatu akcjonariuszy od
srodkéw ubezpieczajgcych. Przetozenie zasad szaria'tu na organizacje takaful moze
nastepowacd réznymi sposobami, co wynika z faktu, ze rézne sg interpretacje islam-
skiego prawa. Podstawowy podziat obejmuje takaful nastawione na zysk i takaful non-
profit. Te ostatnie sq najblizsze islamskiej etyce gospodarczej i stosowane sg szczegol-
nie przy matych grupach (grupy samopomocowe). Organizacyjnie wyodrebnity sie
jednak ré6zne modele takaful. Mozna wyrézni¢ dwa najczesciej wykorzystywane: muda-
raba i wakalal3 oraz model hybrydowy, stanowigcy kombinacje tych dwéch. Mozliwy
jest takze tzw. czysty takaful — model tabarru (non-profit) oraz specyficzna odmiana
modelu wakala pod nazwa wakf, ktéry ma charakter fundacji.

Operator takaful, najczesciej spdtka akcyjna, otrzymuje ustalong z gory, statg optate
(w modelu wakala) za swoje ustugi lub tez wynagrodzenie zalezne od wypracowanego
zysku (w modelu mudaraba). Ewentualna strata techniczna (pochodzaca z operag;ji
ubezpieczeniowych) nie jest pokrywana przez operatora tylko przez uczestnikéw taka-
ful, ktérzy majg takze prawo do udziatu w osiggnietej nadwyzce. Mozliwa jest sytuacja,
ze operator udzieli nieoprocentowanej pozyczki na pokrycie deficytu w funduszu, ktéra
sptacona zostanie przysztymi nadwyzkami. Wsréd spotek najczesciej wystepujg modele
mieszane — te w odniesieniu do dziatalnosci techniczno-ubezpieczeniowej bazujg na
modelu wakala, natomiast w dziatalnosci inwestycyjnej na modelu mudaraba.

Termin family takaful, jak juz wczesniej zostato wspomniane, traktowany jest jako
Lsolidarno$¢ rodzinna” w miejsce okreslenia ,ubezpieczenia zyciowe”14. Jednak by
ubezpieczenia te mogty zaistnie¢ wykorzystane zostaty znane w islamie zasady muda-
raba (udziaty w zyskach i stratach), tabarru (datek, dotacja) oraz ta’awun (wspodtpraca,
wzajemnos¢, solidarnosc). Dzieki nim mozliwe jest ,,ominiecie” zakazanych przez pra-
wo koraniczne reguf i przedmiotem dziatalnosci family takaful moga by¢ zaréowno
umowy kapitatowe, jak i ochronne’>.

Uczestnik funduszu family takaful jest zobowigzany do regularnego pfacenia skta-
dek przez przewidziany okres uczestnictwa. Spotka takaful lub operator funduszu oraz
uczestnik zawierajg dtugoterminowa umowe, ktéra bazuje na zasadzie mudaraba.
Uczestnik sam decyduje, jakg wysokos¢ sktadek zamierza pfaci¢, jednak nie mniej niz
minimum przewidziane przez spotke. Kazda ptatnos¢ ewidencjonowana jest na dwéch
odrebnych kontach: imienne konto uczestnika oraz specjalne konto funduszu. Zasad-
nicza czes¢ zapisywana jest wyfacznie na koncie oszczednosciowym uczestnika, nato-
miast pozostata czes¢ na specjalnym koncie wszystkich uczestnikow, jako darowizna

13. UNIQA, Islamische Produkte und Krankenversicherung als zusétzliche Wachstumstreiber,
UNIQA, http://www.ots.at/presseaussendung.php?schluessel=0TS_20080522_0OTS0036.

14. Ayuh M., Grundlagen des islamischen Versicherungswesens, Islamic Finance, za: http://isla-
mische-finanzdienstleistungen.blogspot.com/2007/08/grundlagen-des-islamischen.html.

15. Obaidullah M., Islamic Financial Services, Islamic Economics Research Centre, Jeddah 2005,
s. 141.
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(tabarru) przewidziana na wypadek wyptat. Wiasnie z tych srodkow korzystajg bene-
ficjenci funduszu. Procentowy stosunek tabarru do catkowitej skfadki liczony jest we-
dtug zasad aktuarialnych. Ptatnosci przekazane do takaful — juz jako jedna pula $rod-
kéw — stanowig wspdlny fundusz inwestowany w sposob zgodny z zasadami szari'atu.
Zyski pochodzace z tych inwestycji sq dzielone miedzy uczestnikéw i spotke wedtug
wczesniej ustalonej proporcji — np. 20:8016. Jesli jednak wystapia straty, to pokrywane
s wytacznie przez uczestnikow z konta funduszu, wczesniej utworzonego specjalnie
na ten cel (zasada solidarnosci — ta’awun).

3. Zasady inwestowania srodkéw funduszu
ubezpieczeniowego

Srodki finansowe inwestowane przez operatora musza by¢ inwestowane w spétki lub
przedsiewziecia, ktére s3 zgodne z regutami szari'atu’”. Jedng z podstawowych zasad
jest przestrzeganie wspomnianego juz zakazu oprocentowania (riba), co ogranicza
mozliwosci zainwestowania zgromadzonych w ramach funduszu ubezpieczeniowego
srodkow (np. niezgodne jest deponowanie srodkéw na rachunku terminowym w banku
konwencjonalnym lub nawet inwestowanie w papiery wartosciowe o statym oprocen-
towaniu). Nalezy rowniez przestrzegad pozostatych zasad biznesowych charaktery-
stycznych dla ekonomii muzutmanskiej: zakazu hazardu (spekulacji), wolnosci od ryzyka
i nawigzywania kontraktéw w warunkach niepewnosci, co oznacza, ze wszelkiego ro-
dzaju instrumenty finansowe z elementami gry losowej (instrumenty pochodne, fundu-
sze hedgingowe) sa haram (niedozwolone)18. Ponadto ewentualne inwestycje powinny
wspierac tylko te przedsiewziecia lub produkty, ktére nie sa przez Koran zabronione. Nie
moga byc¢ takze dokonywane w branzach uwazanych za ,nieczyste”: np. hazard, por-
nografia, obrét bronia, alkoholem czy wieprzowing. Weryfikacja tych regut wymaga
obecnosci we wiadzach zarzadzajacych specjalnych organéw nadzorujgcych dziatalnos¢
inwestycyjng family takaful, ktoérych istotg jest sprawdzenie czy lokowanie srodkéw
funduszu ubezpieczeniowego jest halal (dozwolone, zgodne z prawem muzutmanskim).
W szczegétowym przetozeniu na mozliwosci inwestycyjne oznacza to, ze'9:
1) niedozwolone jest nabywanie akgji spotek, ktorych dziatalnosé:

* dotyczy oferowania ustug finansowych bazujagcych na stopie procentowej

(np. banki),
* polega na wytwarzaniu lub handlu produktami zaliczanymi do kategorii haram,
np. alkoholem, wieprzowing i bronia,

16. Ibidem, s. 136.

17. Jezeli zdarzy sie, ze srodki zainwestowane zostang w przedsiewziecia, ktérych czes¢ lub
catos¢ zysku uzyskiwana jest w sposdb niezgodny z zasadami wiary woéwczas obowigzkiem
muzutmanina jest przeciwstawienie sie takiemu dziataniu (np. na Zgromadzeniu Akcjonariu-
szy), a uzyskana w ten sposob dywidende (udziat w zysku) nalezy przekazac na cele charyta-
tywne.

18. Al-Fil G., Islamic Finance: Auf dem Prifstand, http://www.pme.ch/de/artikelanzeige/
artikelanzeige_print.asp?pkBerichtNr=133608.

19. Hucik Gaicka S., Co wiemy o islamskich funduszach inwestycyjnych?, http://www.inwestycje.
pl /fundusze_inwestycyjne/co_wiemy_o_islamskich_funduszach_inwestycyjnych_;16380;0.
html (11.12.2008).
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* powigzana jest z przedsiewzieciami, gdzie istotg funkcjonowania jest ryzyko
(np. konwencjonalne firmy ubezpieczeniowe, kasyna gier),

* zwigzana jest z rozrywka (np. dyskoteki, kina, domy publiczne),

2) niedozwolone jest nabywanie akcji spétek, ktérych dziatalnos¢ podstawowa jest
wprawdzie dopuszczalna, jednak czes¢ wypracowanego zysku pochodzi z lokowania
srodkéw pienieznych na oprocentowanym rachunku (zakazana riba), badz udzielajg
one pozyczek, za ktére otrzymuja wynagrodzenie;

3) niedozwolone jest nabywanie akcji spotek, ktérych wizerunek zostat naruszony
poprzez nieetyczne dziatanie.

Inwestowanie na rynkach finansowych, przy wymienionych ograniczeniach, wyma-
ga obecnosci stosownych instrumentéw. Na rynkach krajéw islamskich wraz z rozwo-
jem sektora finansowego, pojawia sie coraz wiecej mozliwosci inwestycyjnych, jako
specjalna oferta dla spotek takaful, bankow, funduszy inwestycyjnych i innych pod-
miotow sektora finansowego poszukujacych rentownego zastosowania dla posiada-
nych srodkéw.

Wsréd dozwolonych (dopuszczalnych) instrumentéw finansowych sg akcje spoétek,
ktére inwestujg zgodnie z zasadami wiary, ale jako alternatywa dla konwencjonalnych
papieréw dtuznych stosowane sg takze specyficzne obligacje islamskie o nazwie suk-
uk20. Sukuk nie przynosza odsetek i maja podobne cechy jak tradycyjne, dtuzne papiery
wartosciowe (certyfikaty inwestycyjne), jednak z tg roznica, ze sa zabezpieczone akty-
wami. W swej istocie sukuk skupia sie na rodzaju sktadnikéw majatkowych, a nie na
emitencie (z religijnego punktu widzenia wazne jest ,kto” inwestuje, ale wazniejsze jest
w ,,co” inwestuje). Emitent sukuk (spotka celowa) nabywa aktywa rzeczowe, ktére prze-
kazuje (wypozycza) innemu podmiotowi w zamian za ustalone okresowe ptatnosci (ro-
dzaj czynszu dzierzawnego). Nabycie aktywow finansowane jest srodkami pocho-
dzacymi z emisji sukuk, natomiast posiadacze sukuk otrzymujg wynagrodzenie zalezne
od dochoddéw z udostepnienia aktywow, ponoszac jednoczesnie ryzyko kredytowe
zwigzane z catg operacja. Sukuk moga reprezentowac udziaty we witasnosci aktywow,
dtugu, projekcie lub firmie21. Przynalezace do sukuk przedmioty (obiekty) lub interesy
moga byc¢ oparte o rozne umowy: kontrakty typu idzara (leasing), istisna (rodzaj dtugo-
terminowego finansowania produkcji), mudaraba, muszaraka lub inne umowy, pod
warunkiem, ze zgodne s3 z zasadami szaria‘tu22. Mimo szybkiego wzrostu islamskich
ustug finansowych i emisji instrumentéw finansowych zgodnych z regutami szaria’tu
wcigz wystepuje ich niedobér. W okresie od 2001 r. do 2007 r. swiatowy wolumen sukuk
wzrost z 1 mld USD do 35 mid USD, a catkowita wartos¢ islamskich inwestycji w 2006 r.
szacowana byta na 530 mld USD23. Zgodnych z szaria'tem bezodsetkowych papieréw
dtuznych brakuje przede wszystkim w obszarze dtugoterminowego inwestowania,
przez co specjalizujagce sie w diugoterminowych umowach na zycie family takaful

20. Samo stowo sukuk jest liczbg mnogg od stowa sakk, z ktérego wywodzi sie stowo czek.

21. Karwowski J., Finanse islamskie a kryzys, w: ,Finanse 2009 — Teoria i praktyka. Bankowosc¢”.
Zeszyty Naukowe nr 548, Uniwersytet Szczecinski, Szczecin 2009, s. 42.

22. Mahlknecht M., Islamic Finance, WILEY-VCH Verlag GmbH&Co, Weinheim 2008, s. 313-314.

23. Swiss Re, Versicherung in Emerging Markets: Uberblick und Aussichten fiir islamische
Versicherungen, Swiss Re Economic Research&Consulting, Sigma 2008 Nr 5, s. 43.
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zmuszone sg do inwestowania w lokalne akcje lub nieruchomosci o wysokim stopniu
ryzyka i niskiej ptynnosci i majg takze mate mozliwosci dywersyfikacji ryzyk lokatami,
ktére gwarantujg statg stope zwrotu.

Ocena papieréw wartosciowych lub podmiotéw je emitujgcych pod katem zgod-
nosci z zasadami prawa muzutmanskiego wymaga obecnosci specjalistow oraz znaw-
cow zasad inwestowania takze poza wtadzami zarzadzajacymi takaful. W roli niezalez-
nych ekspertéw pojawity sie na rynku réwniez instytucje zewnetrzne. W 2002 r. pow-
stafa pierwsza agencja ratingowa (Islamic International Rating Agency — IIRA2%) specja-
lizujgca sie w nadawaniu not ratingowych instrumentom finansowym pod katem ich
zgodnosci z zasadami wiary.

Instrumenty inwestycyjne, ktore nie ktdca sie z przestrzeganiem muzutmanskich zasad
biznesowych sg takze obecne w swiecie zachodnim. W 1999 r. uruchomiony zostat Dow
Jones Islamic Market Index, ktory stat sie wiodgcym indeksem islamskim25, a w styczniu
2008 r. powstat kolejny indeks Dow Jones Islamic Market Malaysia Titans 25 Index,
mierzacy wyniki 25 najwigkszych spotek, ktdére przeszty screening wedtug prawa szari‘atu
— odpowiadafo to potrzebom inwestycyjnym rosngcego islamskiego sektora finansowego.

4. Ogolna charakterystyka rynku ubezpieczen na zycie
w Swiecie islamskim

Pomimo zakazéw i niezgodnosci z zasadami wiary potrzeba zabezpieczenia, szczegol-
nie towarzyszacych dziatalnosci gospodarczej ryzyk spowodowata, ze tradycyjne ubez-
pieczenia silnie wrosty w gospodarke krajow islamskich. Intensywny rozwdj typowo
islamskich ubezpieczen (takze family takaful) zapoczatkowany zostat dopiero na prze-
tomie XX i XXI wieku 26. Wprawdzie technika ubezpieczeniowa oparta na takaful juz

24. |IRA, Vision and Mission, za: http://www.iirating.com/visionmission.asp.

25. Jako uzupetnienie nalezy doda¢, ze Dow Jones uruchomit takze w Mumbai Dow Jones
Dharma Indexes (indeks globalny i indeksy krajowe), ktére mierza rezultaty wybranych firm,
w oparciu o kodeks moralny i wartosci hinduizmu, buddyzmu, sikhizmu i dzinizmu.

26. W 1977 r. fatwa Rady Uczonych Swiatowej Ligi Muzutmanskiej (Figh Council of Muslim World
League) uznata komercyjne ubezpieczenia, jako haram (nielegalne, zakazane), jednak wska-
zata, ze alternatywna umowa, szanujacg islamskie tradycje jest ,ubezpieczeniowa umowa
udzielania sobie gwarancji” — takaful. Na podstawie tego orzeczenia juz w 1979 r. w Sudanie
powstata pierwsza spotka takaful. Jednak zréznicowanie swiata islamskiego powodowato, ze
nie wszedzie orzeczenie tej fatwy byto respektowane i w wielu krajach islamskich ubezpiecze-
nia wcigz byly zakazane. Dopiero w 1985 r. na forum juz catego swiata islamskiego Rada
Organizacji Konferencji Islamskiej (Figh Council of the Organisation for the Islamic Conference)
potwierdzita wprawdzie, ze komercyjne ubezpieczenia nie s dozwolone, ale zaaprobowata
formute takaful jako stosowng alternatywe dla konwencjonalnych ubezpieczen w petni zgod-
ng z zasadami szaria'tu. Lata 1977 i 1985 staty sie punktem wyjscia dla rozwoju ubezpieczen
w formie takaful. Pierwsza na sSwiecie typowa spoétka ubezpieczeniowa takaful (Sudanese
Islamic Insurance Company) powstata w 1979 r. W 1984 r. w Malezji uchwalony zostat spe-
cjalny akt prawny regulujacy funkcjonowanie spotek takaful (Malaysian Takaful Act). Jednak
wzrost ilosci zawieranych ubezpieczen oraz uksztattowanie sie rynku ubezpieczeniowego taka-
ful (duza ilos¢ spoétek, posrednicy, reasekuratorzy) nastapit dopiero na przetomie XX i XXI wie-
ku. Za: The World Takaful Report 2008 — Highlighting a New Growth Opportunity in Islamic
Finance, Ernst & Young, s. 14; http://www.ey.com/Global/assets.nsf/Middle_East/World_
Takaful_Report_08/$file/Ernst_& Young__ WTRO08.pdf oraz Ta’'min — Versicherungen und isla-
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wczesniej zdobywata coraz wiecej zwolennikéw, to jednak w skali catego swiata ubez-
pieczeniowego byty to zaledwie lokalne nisze rynkowe.

W 2007 r. konwencjonalne ubezpieczenia stanowity ok. 95 proc. wszystkich ubez-
pieczen zawartych w krajach islamskich, podczas gdy 5 proc. udziat ubezpieczen taka-
ful wartosciowo oznaczat 1,7 mld USD zbioru sktadki2’. Imponujaca byta jednak
dynamika wzrostu — w okresie od roku 2004 do 2007 sprzedaz produktéw takaful
wzrastata sredniorocznie o 26 proc. (po uwzglednieniu inflacji), natomiast zgodnie
z szacunkami do roku 2015 wartos¢ zebranych przez takaful sktadek miataby wzrosngé
do 17 mid USD, stanowigc 10 proc. wszystkich ubezpieczen regionu28. Wedtug innych
danych w 2008 r. spétki takaful zebraty ponad 5 mld USD, a na koniec 2010 r. globalny
zbior sktadek spotek takaful szacowany jest na 8,9 mld USD29. Mimo ze ubezpiecze-
niowe produkty islamskie wcigz sa na poczatku swojego rozwoju to az 40 proc. tych
ubezpieczen przypada na family takaful30, podczas gdy w przypadku konwencjonal-
nych ubezpieczen stosunek zyciowych do niezyciowych (wg danych za 2008 r.) liczony
dla 15 krajéw muzutmanskich, wynosi ok. 18 proc.31.

Jak wczesniej zostato wspomniane swiat islamski nie jest monolitem. Proby islami-
zacji zycia w jego najrozniejszych wymiarach w zaleznosci od kraju przebiegty w réozny
sposob powodujac, ze odmiennie uksztattowaty sie tradycje oraz podejscie i konse-
kwencja w stosowaniu zasad wiary. Zréznicowany jest takze poziom rozwoju gospo-
darczego, lepiej lub stabiej uregulowane systemy prawne, a takze praktykowane formy
ubezpieczeniowe. Kilka krajow, w ktérych ubezpieczenia takaful zaistniaty nalezy wy-
rézni¢ ze wzgledu na ich znaczenie w charakterystyce islamskich ubezpieczen na zycie.
Malezja ma najbardziej rozwiniety rynek takaful ze specjalnym, tematycznym usta-
wodawstwem. Branza family takaful rozwija sie tam rownolegle z konwencjonalnymi
ubezpieczeniami i charakterystyczny jest przewazajacy udziat ubezpieczen zyciowych
(gtéwnie kapitatowych) nad niezyciowymi (56 proc. wg danych za 2008 r.). Indonezja
to kraj o najwiekszym na swiecie udziale spotecznosci muzutmanskiej i bardzo niskim
dochodzie przypadajacym na 1 mieszkanca. Ochronne ubezpieczenia zyciowe dominujg
w strukturze ubezpieczen konwencjonalnych (ok. 65 proc. wg danych za 2007 r.).
Branza takaful jest wcigz jeszcze niewielka, ale ze znaczacym potencjatem wzrostu.
Najbardziej charakterystyczna dla tego kraju jest liczna obecnos¢ matych spotek taka-

misches Recht; Themen rund um den Islam; http://www.ansary.de/Islam/Fetwa%20Versi-
cherung.html.

27. Wrede P., Lebensversicherung nach islamischen Grundsétzen, Hannover Life Re, DAV Frih-
jahrstagung — Berlin 6.4.2007; http://www.aktuar.de/download/MVO07_ LEBEN_p_Wrede.pdf.

28. Swiss Re, Versicherung in... op.cit., s. 40.

29. Ernst&Young, The World Takaful Report 2010 — Managing performance in a recovery, s.32
za: http://www.ey.com/Publication/vwLUAssets/World_Takaful_Report_2010/$FILE/EY-WTR-
2010-Report.pdf

30. Atiquzzafar K., Takaful: Concepts and Models, Takaful Management — Workshop, Nov 3,
2009, s. 23; za: www.alhudacibe.com/images/presentations/.../Islamic%20InsuranceDLC.ppt.

31. Ze wzgledu na dostepnos¢ statystyk obliczenia dokonane byty dla grupy D-8 (rozwijajacych
sie krajdow muzutmanskich: Iran, Indonezja, Egipt, Malezja, Turcja, Pakistan, Nigeria i Ban-
gladesz) oraz 7 muzutmanskich krajéw Bliskiego Wschodu: ZEA, Katar, Liban, Kuwejt, Oman,
Arabia Saudyjska, Syria. Kazi A., Present scenario and future potentials of takaful, s. 6-7 za:
http://www.ibtra.com/pdf/Present%20Scenario%20and%20Future%20Potentials%200f%20
Takaful.pdf.
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ful. Prowadzone przez nie ,,mikroubezpieczenia” majg zastosowanie gtéwnie w pros-
tych ubezpieczeniach na zycie, obejmujgcych ochrone skutkéw ryzyka smierci, i w ubez-
pieczeniach wypadkowych32. Arabia Saudyjska to jeden z najlepiej rozwinietych gos-
podarczo krajow Bliskiego Wschodu, ktéry posiada nieograniczony potencjat wzrostu
dla ubezpieczen typu family takaful. Jest to takze ,modelowy” przyktad, gdzie w ka-
pitatfowych ubezpieczeniach na zycie (w postaci takaful) wystepujg modele mieszane
— te w odniesieniu do dziatalnosci techniczno-ubezpieczeniowej bazujg na modelu
wakala, natomiast w dziatalnosci inwestycyjnej na modelu mudaraba. Zjednoczone
Emiraty Arabskie (ZEA) to kraj z dynamicznie rozwijajacg sie gospodarka, gdzie
wystepuje najbardziej rozwiniety rynek ubezpieczen konwencjonalnych, ale w obszarze
ubezpieczen niezyciowych. Ubezpieczenia family takaful pojawiajg sie tam, jako
znaczaca alternatywa i z duzymi perspektywami wzrostu. Bahrajn to niewielki rynek
ubezpieczeniowy, ale posiada uregulowane ramy prawne i nadzorcze, a mieszkancy
dopiero dostrzegajg mozliwos¢ zaspokajania potrzeb zabezpieczenia rodziny lub
dtugoterminowego oszczedzania w spdtkach family takaful. W przypadku Kataru i Syrii
ubezpieczenia niezyciowe sg znaczagcym elementem sektora finansowego, podczas gdy
tradycyjne ubezpieczenia na zycie majg minimalny udziat w strukturze ubezpieczen.
W niektoérych krajach muzutmanskich family takaful pojawiajq sie dopiero jako no-
wosé. W Pakistanie dopiero w 2007 r. po raz pierwszy zaoferowane zostaty indywidu-
alne ubezpieczenia na zycie o charakterze oszczednosciowym (jako family takaful)
dystrybuowane za posrednictwem bankéw33. W Sudanie model takaful opiera sie
wylfacznie na zasadzie wzajemnosci (uczestnicy takaful sg wiascicielami funduszu
i spotki), podczas gdy przepisy prawa innych krajow muzutmanskich nie sg az tak res-
trykcyjne. Charakterystyczny jest takze niewielki kraj Brunei, w ktérym majgca tam sie-
dzibe spotka takaful (ubezpieczenia niezyciowe) — Takaful IBB Berhad — nalezata do
najwiekszych firm wsrod islamskich instytucji ubezpieczeniowych, ktérej aktywa inwes-
towane s3 zgodnie z zasadami szari'atu (stan na 2006 r.)34.

W ujeciu organizacyjnym praktykowane formy (modele) family takaful takze s3
zréznicowane: od takich, ktére nie sg nastawione na zysk (non-profit) i bazuja wytacz-
nie na zasadzie wzajemnosci (model tabarru), po takie, ktore zblizone sq do konwen-
cjonalnych ubezpieczen, ale inwestycje dokonywane sg zgodnie z zasadami szari'atu
(Iran). W azjatyckich krajach Pacyfiku (Malezja) dominuje model mudaraba, natomiast
w krajach regionu Srodkowego Wschodu (Iran, Afganistan) oraz Indiach model waka-
la35, przy czym jedynie w Pakistanie znalez¢ mozna jego specyficzng odmiane — model
wakf36. W Bahrajnie narzucona przez prawo jest forma posrednia (kombinacja modelu

32. 0Od poczatku 2006 r. mikroubezpieczenia w postaci takaful w Indonezji oferuje takze firma
Allianz. Adresowane sq do obywateli o niewielkich dochodach i zachowuja , rodzinny chara-
kter”. Za: Allianz, Erstmals auch islamische Mikroversicherungen, Life PR, http://www.lifepr.
de/pressemeldungen/allianz-se/boxid-30370.html.

33. FWU Gruppe, Markteintritt mit Takaful-Produkten in Pakistan, open PR, za: www.openpr.de/
news/175944/FWU-Gruppe-Markteintritt-mit-Takaful-Produkten-in-Pakistan.html.

34. Top 500 Financial Islamic Institutions, The Banker 2007/11, za: http://ribh.files.wordpress.
com/2008/01/top-500-islamic-financial-institutions-the-banker-november-2007.pdf.

35. Ayuh M., Grundlagen des islamischen..., op.cit.

36. Wakf (wagf) w prawie muzutmanskim oznacza fundacje (zapis) na cele religijne, publiczne
i charytatywne i stanowi instytucjonalng forme spetniania nakazanego przez islam obo-
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wakala i mudaraba). W przypadku family takaful, tak jak w przypadku kazdego innego
ryzyka zwigzanego z prowadzeniem dziatalnosci ubezpieczeniowej, pojawita sie koniecz-
nosc ich reasekuracji. W 2006 r. w Dubaju (ZEA) Swiss Re utworzyt pierwsza na swiecie
family retakaful, spotke specjalizujgca sie w reasekurowaniu ,rodzinnych” takaful37.

5. Ubezpieczenia family takaful a konwencjonalne
ubezpieczenia na zycie

Bez wzgledu na kraj, region, wyznawane wartosci, czy poziom religijnosci, chec reali-
zacji potrzeby bezpieczenstwa jest taka sama. Przedmiot oferowanej przez family taka-
ful ochrony ubezpieczeniowej jest poréwnywalny (identyczny), jak w przypadku kon-
wencjonalnych ubezpieczen na zycie. Dla potencjalnych klientow islamska alternatywa
w postaci takaful oferuje proste ubezpieczenia na wypadek $mierci lub inwalidztwa.
Oferuje takze ubezpieczenia zaopatrzenia dzieci, czy tez ochronne, jako zabezpieczenie
kredytu, a takze jest w stanie zabezpieczy¢ potrzeby w obszarze dtugoterminowego
oszczedzania3® (z funduszem kapitalowym, na dozycie). Oprécz ubezpieczen o chara-
kterze indywidualnym wystepuja réwniez ubezpieczenia grupowe (grupy i organizacje:
centra islamskie, kluby, grupy pracownicze), ktére pokrywaja ryzyko smierci naturalnej
lub jako nastepstwo wypadku, a takze inwalidztwo, pokrycie kosztéw pogrzebu, hos-
pitalizacji itp.

Zgodnos¢ wiekszosci teologdw muzutmanskich co do zakazu zawierania konwen-
cjonalnych ubezpieczen a mozliwosci korzystania z alternatywnej formy w postaci taka-
ful39, stata sie znaczacym impulsem dla rozwoju tych drugich. Perspektywy zwyzki
i dynamika wzrostu (wczesniej przytoczone dane finansowe) sugeruja, ze w przysztosci
konwencjonalne ubezpieczenia w swiecie islamskim zaczng traci¢ na znaczeniu — szcze-
golnie w obszarze ubezpieczen zyciowych. Jednak rozwéj ubezpieczen family takaful
nastepuje nie tylko w krajach muzutmanskich. W 2008 r. w Europie zyto ok. 38 min
muzutmanow, z czego ok. 10 min w Europie Zachodniej — Wielka Brytania, Francja,
Niemcy#0. W Rosji liczba mieszkancow wyznajacych islam to prawie 16,5 min41.
W Stanach Zjednoczonych liczba muzutmandéw szacowana jest na ok. 6-7 min (stan na
rok 2006)42. Mozliwo$¢ zaoferowania produktéw family takaful na tych rynkach to

wigzku dawania jatmuzny (http://encyklopedia.pwn.pl/haslo.php?id=3993473). Funkcjono-
wanie wakfu w ubezpieczeniach w Pakistanie wynika z interpretacji zapiséw Koranu w tym
kraju, zgodnie z ktérymi wakf jest jedyng dopuszczalng formg dla ubezpieczen takaful.

37. AIl-Fil G., Islamic Finance... op.cit.

38. Przyktadem moga by¢ oferowane w Malezji zréznicowane fundusze oszczednosciowe w ra-
mach family takaful: edukacyjne, hipoteczne, medyczne i szpitalne, emerytalne a nawet spe-
cjalne fundusze oszczednosciowe, oddzielnie przeznaczone dla kobiet lub mezczyzn. Za: CIMB
AVIVA, EasyLife Takaful Series, CIMB AVIVA, http://www.cimbaviva.com/family-takaful.html.

39. Wyjasnienie w przypisie 26.

40. Pew Research Center’s Forum on Religion & Public Life, Mapping the Global Muslim Popu-
lation, October 2009, s. 7; za: http://pewforum.org/newassets/images/reports/Muslimpopu-
lation/Muslimpopulation.pdf.

41. Ibidem, s. 7.

42. Nalborczyk A., Islam w USA, http://www.muzulmanie.com/index.php?option=com_con-
tent&task=view&id= 46&Itemid=72.
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zupetnie nowy, ,réwnolegty” rynek ubezpieczen na zycie. Rynek ten wprawdzie do-
piero sie ksztattuje, jednak juz teraz stanowi dla konwencjonalnych firm ubezpieczenio-
wych znaczacy ptaszczyzne konkurencji, o ile ubezpieczenia oferowane sg przez poja-
wiajace sie firmy takaful. Potrzeby rynku mogg by¢ takze wykorzystane przez trady-
cyjne firmy do zyskania nowych (lub utrzymania starych) klientéw, o ile bedg w stanie
zaoferowac ubezpieczenia , przyjazne” wyznawcom islamu. Wiele miedzynarodowych
firm ubezpieczeniowych i reasekuracyjnych zatozyto spétki takaful lub przynajmniej
tylko otworzyto ,okienka islamskie”, przez ktére oferujg produkty zgodne z prawem
szaria'tu zaréwno na islamskich, jak i rodzimych rynkach. Dzieki swej reputac;ji
i fachowosci, a takze know-how, dodajg rynkowi family takaful potencjatu wzrosto-
wego i przyczyniaja sie do ich popularyzaciji.

Pomimo zgody na zawieranie ubezpieczen w postaci takaful, wielu muzutmanéw
wcigz jest zdania, ze ubezpieczenia na zycie nie sy dozwolone (uwazaja, ze takaful to
,omijanie” zasad religijnych), co ogranicza mozliwosci rozwojowe rynku. W obszarze
dtugoterminowego oszczedzania pewng barierg sg takze przez stulecia kultywowane
tradycje, w ktdrych ktadziono nacisk na pomoc z wykorzystaniem wiezi rodzinnych, co
na swoj sposob ogranicza przezornosc i koniecznos¢ dbania o zabezpieczenie starosci.
W przetamaniu tych tradycji pomocne moga sie okazac¢ zachodnie koncerny ubezpie-
czeniowe dziatajgce na rynkach islamskich. Wykorzystujac swoéj potencjat oraz znajac
podatnos¢ ludzi na reklame sg w stanie ,,dotrze¢” do swiadomosci mieszkancow tych
krajéw oraz podkresli¢ istote i sens zawierania ubezpieczen. Wprawdzie oferta adreso-
wana bedzie do potencjalnych nabywcéw konwencjonalnych ubezpieczen, jednak
podniesie to 0gdlng swiadomos¢ ubezpieczeniowg, na czym skorzystajg takze oferenci
family takaful.

W krajach muzutmanskich, oprécz zasad religijnych, ,, przewage” nad konwencjona-
Inymi ubezpieczeniami na zycie family takaful zyskuja takze, poprzez zastosowanie
w tych obszarach, gdzie wystepujg mate i proste ryzyka, tzw. ,, mikro-ryzyka”. Ryzyka
takie daja sie tatwo ,,0bjac¢” i podzieli¢ na cztonkéw funduszu takaful, a ubezpieczenia
na zycie w formie microtakaful pojawiajg sie w tych regionach, gdzie systemy zabez-
pieczenia socjalnego aktywne sg w niewystarczajgcym stopniu lub nie istniejg w ogodle,
a dla tradycyjnych ubezpieczycieli zbyt wysokie sg koszty dotarcia do odbiorcéw. Dla
ubogich, religijnych muzutmandéw ubezpieczenia oferowane w ramach microtakaful sg
jedyna mozliwoscig zabezpieczenia egzystencjalnych ryzyk (cigzkie choroby, inwalidz-
two, $mier¢ bliskich)43.

Ubezpieczenia zyciowe w postaci takaful s dopiero w poczatkowej fazie rozwoju,
jednak juz mozna méwic¢ o wymiernych korzysciach takze dla swiata zachodniego. Nowe
technologie sprzedazy, ksztattowanie specjalnych warunkéw ubezpieczenia (micro-
takaful), badania nad rozwigzaniami dopasowywanymi do rynkéw lokalnych, poszu-
kiwanie produktéw dopasowanych do catych zbiorowosci, techniki obnizania kosztéw
itd. sg elementami stanowiacymi dobro wytworzone. Rozwigzania wypracowane przez
wiele zachodnich firm, aktywnych na ,tamtych” rynkach, mogg by¢ przeniesione
i wykorzystane na rynkach tradycyjnych, korzystnie wptywajac na rozwéj ubezpieczen

43. Adamek J., Mikrofinanse islamskie — zatozenia, produkty, praktyka, CeDeWu, Warszawa
2010, s. 113.
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Swiata zachodniego, ktérych innowacyjnos¢ ograniczona jest zamknietym kregiem
wieloletnich tradycji44.

Zaistnienie znaczacego rynku finansowego w swiecie muzutmanskim, z jego specy-
ficznymi instrumentami i oryginalnymi technikami finansowania, zostato takze wyko-
rzystane przez zachodnie fundusze inwestycyjne (rowniez firmy prowadzace ubezpie-
czenia z funduszem kapitatowym). Zaczety powstawacd ,,tematyczne” fundusze (islam-
skie), jak i nastapito dywersyfikowanie portfeli inwestycyjnych o instrumenty, ktére nie
sq skorelowane z tradycyjnym rynkiem kapitalowym, ale s3 uniezaleznione od cykli
koniunkturalnych. Wynika to z faktu, ze islamski model finanséw jest bardzo rynkowy
(nie ,,tworzy aktywow, ktére sg oderwane od rzeczywistosci”) i uswiadamia wszystkim
zaangazowanym stronom, ze podejmujac ryzyko powinny to czyni¢ $wiadomie?>,
Ogranicza to ryzyko systemowe i zmniejsza prawdopodobienstwo ewentualnych nie-
prawidtowosci na rynkach finansowych. Tym samym miedzynarodowa branza family
takaful, oferujaca produkty ubezpieczeniowe o charakterze oszczednosciowym, na
polu bezpieczenstwa obrotu, staje sie znaczaca alternatywa i konkurencja dla konwen-
cjonalnych kapitatowych form ubezpieczen na zycie.

W ujeciu catego sektora finansowego dla tradycyjnych ubezpieczycieli firmy takaful
stajg sie konkurencjg nie tylko w obszarze pozyskiwania klientow, ale takze na rynku po-
zyskiwania kapitatu. Stopa zwrotu jest poréwnywalna z innymi inwestycjami, a w przy-
padku family takaful, ich oferenci osiggaja coraz wyzszy poziom cenowy (dzieki korzysci
skali, bowiem branza dynamicznie sie rozwija) i perspektywy zyskéw z dziatalnosci
spotek family takaful stajg sie atrakcyjne nie tylko dla muzutmanéw, ale i dla innych
inwestoréw4#6. Dla branzy ubezpieczeniowej $wiata zachodniego, gdzie ,rodzime” ryn-
ki sq nasycone, swiat ubezpieczen islamskich staje sie atrakcyjnym, nowym obszarem
aktywnosci, umozliwiajacym rentowne zainwestowanie posiadanych kapitatow.

Pewne , prawidta” i mechanizmy rozwojowe — znane ze $wiata zachodniego — maja
miejsce takze w sSwiecie islamskich finanséw. Wzrastajgca kompleksowos¢ i innowa-
cyjnos¢ islamskich produktéw (instrumentéw) finansowych (zgodnych z szari‘atem)
umozliwia stosowanie produktéw strukturyzowanych i uzasadnia ich stosowanie takze
w ubezpieczeniach. W konwencjonalnych ubezpieczeniach takie procesy juz miaty
miejsce - ubezpieczenia z udziatem w zysku, ubezpieczenia z funduszem kapitatowym.
Ten sam mechanizm powtarza sie w przypadku islamskich ubezpieczen na zycie, gdzie
produkty finansowe ,przenosza sie” na ubezpieczenia i stajg ich integralng czescia.
Rzecz ma sie podobnie w odniesieniu do wspoétpracy bankowo-ubezpieczeniowe).
Islamska bankowos¢ dynamicznie rozwija sie mniej wiecej od 30-40 lat, natomiast
islamskie ubezpieczenia w postaci takaful dopiero zaczynaja sie intensywnie rozwijac.
Mozna jednak przypuszczaé, ze w poszukiwaniu nowych obszaréw aktywnosci na
szerszg skale zacznie sie wspotpraca bankowo-ubezpieczeniowa — banc-takaful, szcze-

44. Kurek R., Mikroubezpieczenia na swiecie — dziatania komercyjne i niekomercyjne inicjatywy
wspierajgce, w: Prace Naukowe Uniwersytetu Ekonomicznego we Wroctawiu Nr 61 — Nauki
o finansach 1, red. nauk G. Borys, Wydawnictwo Naukowe UE we Wroctawiu, Wroctaw
2009, s. 175.

45. Karwowski J., Finanse islamskie..., op.cit., s. 42-44.

46. Swiss Re, Versicherung in... op.cit., s. 41.
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golnie w przypadku sprzedazy ubezpieczen family takaful. Banki bedg chciaty wyko-
rzysta¢ mozliwos¢ poprawienia spektrum oferowanych ustug — szczegolnie produktéw
oszczednosciowych potfaczonych z prostymi ubezpieczeniami ochronnymi, a firmy fam-
ily takaful beda chciaty wykorzysta¢ mozliwosci dystrybucji oferowanych produktéw.

Przedstawione powyzej zwigzki, relacje i réznice w dziatalnosci obydwu form ubez-
pieczeniowych, nie majg charakteru ostatecznego. Postepujacy rozwoj sektora finan-
séw islamskich, swiatowy kryzys gospodarczy, przemiany w zakresie podejscia do sto-
sowania zasad wiary, poszukiwanie przez swiat zachodni nowych, rentownych obsza-
réw aktywnosci oraz praktykowane przez obydwie formy state poszukiwanie rozwigzan
umozliwiajacych uzyskiwanie lepszych efektéw ekonomicznych powodujg, ze na pfasz-
czyznie wspotistnienia tradycyjnych ubezpieczen na zycie i family takaful zapewne po-
jawig sie jeszcze nowe zjawiska, wynikajgce ze wzajemnego wspodtistnienia, a te aktu-
alnie wystepujace ulega¢ bedg zmianom i przeobrazeniom.

Zakonczenie

Rynek spotek family takaful diugo nie bedzie jeszcze tak dobrze rozwiniety, jak rynek
tradycyjnych ubezpieczen na zycie. Oferta produktowa nie jest jeszcze tak bogata, jak
w przypadku konwencjonalnych ubezpieczen (szczegdlnie charakterystyczne jest
zrdéznicowanie regionalne, gdzie w przypadku niektérych krajow brak jest mozliwosci
objecia ochrong skutkéw zdarzen wynikajgcych z wielu ryzyk). Problemem bywa brak
stosownych przepiséw prawnych i ogdlnie ustalonych zasad umozliwiajacych wtasciwe
funkcjonowanie rynku family takaful (roznice w interpretacji Koranu, zréznicowany
poziom rozwoju gospodarczego). Mimo pojawiania sie nowych spétek retakaful wcigz
jeszcze pojemnos¢ rynku reasekuracyjnego jest ograniczona i niewystarczajgca?’,
a coraz liczniej powstajace firmy family takaful majg ograniczone mozliwosci dtugo-
terminowego inwestowania srodkéw funduszu ubezpieczeniowego. Istotng kwestig
jest rébwniez brak swiadomosci ubezpieczeniowej, ktéry nalezy rozpatrywac na dwoch
ptaszczyznach. Z jednej strony jest to ignorancja i obojetnos¢ wobec egzystencjalnych
ryzyk oraz niezrozumienie istoty ubezpieczen i ich roli w zyciu codziennym i gospodar-
czym. Z drugiej strony wystepuje , brak swiadomosci” w ujeciu wyznawanej wiary na
temat dopuszczenia ubezpieczen family takaful i traktowania ich, jako zgodnych
z zasadami Koranu48. Z potencjatem rozwojowym rynku family takaful wigzg sie takze
inne ograniczenia — barierg dla intensywnego rozwoju okazuje sie by¢ brak fachowej
kadry, ktérej wiedza specjalistyczna to ubezpieczenia i prawo muzutmanskie. Problemem
sq takze réznice w interpretacji zapiséw Koranu, ktére uniemozliwiajg oferowanie

47. Pomimo pojawiania sie spoétek retakaful (gtdownie w Malezji, Arabii Saudyjskiej, ZEA i Bah-
rajnie) to pojemnos¢ tego rynku jest wcigz niewystarczajaca i z tego powodu islamscy teo-
lodzy w drodze wyjatku zezwalajg na konwencjonalng reasekuracje — moze sie to odbyc
jednak tylko pod warunkiem takiego skonstruowania umowy, gdzie podziat zyskéw odpo-
wiada zasadom szaria'tu. Za: Mahlknecht M., Islamic Finance... op.cit., s. 282.

48. Woprawdzie czes¢ teologdw muzutmanskich dopuszcza ubezpieczenia w formie takaful, to
i tak istniejg wokodt tego kontrowersje, bowiem niektérzy religijni muzutmani uwazajg, ze
jest to niezgodne z zasadami religii, stad nalezy podkresli¢, ze w wielu przypadkach nie-
skorzystanie z ubezpieczen jest wyborem swiadomym.
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zestandaryzowanych produktéw w réznych regionach49. Mimo tych ograniczen bran-
za family takaful stata sie juz teraz znaczaca alternatywa dla konwencjonalnych ubez-
pieczen na zycie, a dzieki perspektywom wzrostu i rozwoju, moze stac sie dla nich
takze znaczaca konkurencja. Wykorzystujac posiadany potencjat spétki family takaful
zdobywaja klientéw wsréd wyznawcow islamu, ale dzieki swej konstrukgcji oraz posia-
danym cechom i zaletom sg w stanie pozyskiwac klientéw na catym swiecie, niezaleznie
od ich wiary.

W relacji do konwencjonalnych ubezpieczen funkcjonowanie rynku family takaful
ma charakter szczegélny, bowiem wymogi rynku oraz przedmiotowe powigzanie cha-
rakteru oferowanych ustug determinujg wspotistnienie obu form, ktére stajg sie dla
siebie naturalng konkurencja. Wspotistnienie nie oznacza jednak tylko konkurenciji.
Podmiotowe zaleznosci, jak i potrzeba kompleksowego swiadczenia ustug przez trady-
cyjne firmy ubezpieczeniowe, ukierunkowata je na oferte zgodng z zasadami Koranu,
a spoftki takaful — bedac alternatywa dla konwencjonalnych ubezpieczen — wzoruja sie
na pewnych przez lata wyksztatconych mechanizmach, by po uwzglednieniu zasad
religijnych przetransponowacd je na realizacje potrzeby bezpieczenstwa wyznawcéw
islamu. Obydwie formy ubezpieczeniowe wspotistniejg, konkurujg, wzajemnie sie uzu-
petniajq i sg zaangazowane w procesy, ktoérych wartos¢ dodana przynosi korzysci w re-
alizacji zatozonych celéw obu stronom.
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Muslim life insurance — Summary

The changes taking place in the Muslim world have enabled creation of specific financial
services, typical of the Muslim world. Life insurance, which in the Muslim world has taken
the form of ,family takaful”, is also a part of them.

The lack of one interpretation of the religious doctrine and the fact that Muslims follow
religious principles to a different extent have resulted in a situation in which the life insu-
rance market of Muslim countries is very diverse. In terms of organisational aspects, various
models of family takaful are practised (from those which are not profit-oriented to those
which are similar to conventional insurance). In terms of value, family takaful account for
a significant part of GDP in some countries, whereas in other countries they do not exist at
all. In terms of types, what dominates in some countries is simple life insurance, whereas in
others it is complex protection and savings products.

Insurance offered by family takaful , coexists” with conventional insurance, as a result of
which both forms compete with each other, but this coexistence also brings them numerous
benefits. The new Muslim life insurance uses the experience, know-how, capital and well-
known mechanisms and rules which regulate development of insurance. The western world
gains innovativeness and possibilities of entering new markets. The construction of ,,Mu-
slim-friendly” insurance, thanks to its features and advantages, enables acquiring clients all
over the world, irrespective of their creed.
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